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 Salecraft расширяет границы обучения!!! 
 

РАБОЧАЯ НЕДЕЛЯ 

НА КИПРЕ С  РАДМИЛО ЛУКИЧЕМ 
 

Подарите себе «офигенный» отдых с пользой для дела  

ВСЕГО ЗА 1 МЛН. РУБЛЕЙ!!! 

  Пример регламента проекта: 
 

Сб. Вс. Пн. Вт. Ср. Чт. Пт. Сб. Вс. 

Приезд 
Адаптация 
Отдых 

До 12:00 – Free Time 
12:00 – 17:00 – Работа с Радмило 
После 17:00 – Free Time 

Отдых 
Культурная 
программа 

 

     ФОРМАТ: 

◘  Корпоративные тренинги ◘  Стратегические сессии ◘  Персональные консультации  ◘ 

 

Варианты программы проекта: 
 

 Стратегическое планирование, 

 Готовь сани летом, 

 Меняем правила игры. Хватит порхать, пора парить! 

 Лидерство, как феномен, связь с эмоциональным интеллектом, 

 Key Account Management, 

 Управление отделом продаж, 

 Эмоциональный интеллект, 

 Эффективные продажи, 

 Искусство проведения переговоров, 

 Искусство проведения презентаций  

 Работа с дилерской сетью, 

 Переговоры. Продвинутый уровень  

 Управление конфликтами, 

 Управление переменами, 

 10 секретов продавца, 

 Нематериальная мотивация, и др. 

В стоимость входит: 
 

 перелѐт Радмило,   

 его работа (5 дней X 5 
часов с учѐтом перерывов), 

  раздаточный материал, 

  сертификаты. 
 

*Бонус: годовой абонемент   
на посещение 
Клуба Коммерческих 
Директоров 

 

Целевая аудитория: 

 ТОП-менеджмент 
компании. 

 Лучшие продавцы / 
менеджеры по работе с 
ключевыми клиентами. 

 
Программа обучения согласовывается индивидуально. 
Основой могут быть любые программы Радмило Лукича.  
Также есть возможность разработки эксклюзивных программ  
по Вашему запросу. Количество участников ограниченно только  
задачами, которые Вы ставите перед экспертом. 
Проект проходит в городе Лимассол. 
 
 
 
 
 
 
С Уважением, 
Команда Salecraft 


